instituto para el desarrollo comercial

s

Fundacion Tripartita
Fila Ld POEMACHON IW BL FWF D

K
* e

w *

. * *
cCO* b
FrElubo pars ol o wllo comencial

FONDO SOCIAL EUROPED



o

174

Fundacion Tripartita

instituto para el desarrollo comercial
FAEA LA FORMACEON EN EL EMFLED

Ot -
vl *22)34
' 2 04(51
' 2 5%)04-)0

542)04 +)*40 *1 61 0-+

' 542)04+)*40,)-)0,*1 61 O+

&&& % % #

* K 5
* *
* %

L

FONDO SOCIAL EUROPEO

#$ %

% #



* K 5
*

>
. Q *
/ ; * *
* *
* ok
Fundacion Tripartita - '
instituto para el desarrollo comercial FONDO SOCIAL EUROPEO

FAEA LA FORMACPON EN EL EMFLED

*% 7 %7 7 #7172 # 7 % # 7 7
%% 7
2 %%8 7 9 7 7 7
5 17%8 8%
* %% 7 %# ;%8 # 7 * 7 77 7
#< % # # = 7; 9 7
% 7
5 #<T %77 <% %7 %# %# # % 8 %
# %
7
M Tema 1.- ASPECTOS BASICOS DE LA VENTA & § & X » §
Cuestionario Tema 1 < Jf & X % §
2 Descripcion del Puesto Trabajo S & X @ §
ﬂ A Ko
% # 17 '# ;> % 7 ' 7
? 1T% 7T=@ 7 97 177 %H# ; 7T %
%% 8 = ? 7 7 7 7 % 7T #%@ #<7
> 7 7 *7 % 8 < > # 7
% 7 = A7 9% = %9 %8 ;
<7 7 #8
! . #S % %#

&&& % % #



o

174

Fundacion Tripartita
FAEA LA FORMACION EN EL EMFLED

instituto para el desarrollo comercial

* K 5
* *
* %

L

FONDO SOCIAL EUROPEO

* % > % > %@ 7 %% 8 7 7
EﬁTema 1.- ASPECTOS BASICOS DE LA VENTA
*%  %%8 7T % #T7T % 8 % = 7
7T % 7% B
* # 7 %% 717 %7 7> 7 @% % # 8
# % 8 # 7 #7 A7
* % > % > '7 %7 7
@ ;ue faceta de un proyecto considera gue es mas importante?
7 7 %% 7 % % % 7 > 7 %7 9
7 % 7 *% 7 % # %' 7
* % > % % 7 7
B Cuestionario Tema 1
! #$% %

&&& % % #



Fundacion Tripartita
FAEA LA FORMACION EN EL EMFLED

5 9 % % 7T 7

- 9%38 %77 <% %7
%@ 7
%77 <% %7 #

*B 7

2# 78
*B
A7

* % #
C %7
%n@

% %7 <% % >
<% % 7 9
D& 1% &

CH#HT

instituto para el desarrollo comercial

%

7;
TH T T %7
%E =

* K 5
* *
%

*

L

FONDO SOCIAL EUROPEO

7%

7%

Archivo Editar Ver Historial Marcadores  Herramientas  Ayuda

i I: _frﬂ http:/faula.focoga. comfcourse fview, php?id=2#section-1

& -c

B Mas visitados ’ Comenzar a usar Firef... |2 | Ultimas noticias ,_] Compartir en Facebook

kol b Add Buttons

Google waroor |

©

Curso. Los Distintos Métodos de Ventas

instituto para el desarrollo comercial

Aula » Venta Consultiva

Personas &

B i Diagrama de temas

w Participantes &

Actividades

Wm Xt 4 ﬁForo sobre novedades v anuncios S & X ® §

[] cuestionarios 48 Glosario General = § & X ®

[+ Encuestas

E Foros

[#) Glosarios
Lecciones

B 1 &

Recursos

gTarsas

Buscar en los foros

e xtr3
]

Busqueda avanzada @

B, Cuestionario Tema 1 S £ X% &

>0 X

Administracidn
e xr2a

&&&

%

(@ | Agregar recurso...

B8 Tema 1.- ASPECTOS BASICOS DE LAVENTA & g X ® &

& Descripcicn del Puesto Trabajo = 8 & X = &

@ | Agregar recurso...

% #

[#] Evaluacidn de las actitudes del alumno antes de iniciar el curso. S & X = §

I_\i] @ | Agregar actividad...

i\ﬂ @ [ Agregar af_;t.ivici ad...

#3$ %

(@ | Cambiarrol a...

% #

el

« =

Usted se ha autentificado como Carlos Bosqguet (S:

vI[ Desactver cdicis

Movedades
Bexes
Agregar un nuevo tems

2 de dic, 18:55
Carlos Bosquet
WEE SEMINARS:
Formacién Comercia
e-learning de vanguan
mas...

19 de nov, 14:32
Carlos Bosguet
iln vendedor nace o
hace? mas...
Temas antiguos ...

Eventos praximos
e xers
w El Proceso de la Ven
Cansultiva
1c
» migrceles, 23 diciem

Z

& Descripcién del Pues



o

174

Fundacion Tripartita

*
** **
* *

*y X

instituto para el desarrollo comercial

FARA LA FORMACION EN EL EMFLED FONDO SOCIAL EUROPEO
5 9 = 9 %@ %7 <% % 7 % 7

DB # % % % 8 % 7 > 7 7 %% 7

%77 7% > # E 7 7 % %% 8

$% $&

7> 7 7 % 7% %7 ; @% 7 A7 7 7
@, 7
* # 17 7 7

4 % 7
2 B
#

* 0)* 77 # # > 7 7 #

7T #7177, #7 % T% 7 % 7
* 7 78 % #T 7 7 7 =>

> 7 ;> %@ < % % 8 % 77

% 7
x (+ 79 77 % 7 7

% 7 #7 ; % 7 # % 7 %

% 7 7 @; % > #
* ' , % # %7 7 %B % 7 #

% % > 7 7 % 7% 7T # , @%7

A7 %@
6 ;% % # ; % # > @=> 7 7

7
*#  #T %% % 7T#T F #

; CH# # D S =

! " #$% %#

&&& % % #



* K
* *
* %

L

CcO

instituto para el desarrollo comercial FONDO SOCIAL EUROPEO

%@ 7; %@ 7 % 7
=J=les

I@ Venta Consultiva: Foro sobre novedades y anuncios - Mozilla Firefox
Archive  Editar  ¥er Historial Marcadores  Herramientas  Ayuda
( | . 4 i [
+~ C ¥ ([ 0] http:/faula. focoga.com/mod/farum/view.photid=1 il P
i8] Més visitados P Comenzar & usar Firef . (5] Ultimas noticias || Compart en Facebook
[v] B2 ESel & AddButtons
¥l (=)

Q ~ | Google
B |\ra..

Curso. Los Distintos Métodos de Ventas

Actualizar Foro

Este foro fuerza la suscripcidn de todos
(@ Permitir a todos escoger

Foro sobre novedades y anuncios
instituto para el desarrollo comercial

Aula » Venta Consultiva » Foros »

Novedades y anuncios

Ultimo mensaje

Tema Comenzado por Respuestas
WEB SEMINARS: Formacidn Comercial e-learning de vanguardia M Carlos Bosguet o
mcarlos Bosquet o]

&Un vendedor nace o se hace?
(D Moodle Docs para esta pagina

Usted se ha autentificado como Carlos Bosquet (Salir)
Venta Consultiva

7 %@ #7

)%= %@ 7 : 7
BEX)

I@ Venta Consultiva: Foro sobre novedades y anuncios: Agregar un nuevo tema - Mozilla Firefox
Herramientas  Ayuda
i -|[©]

Archive Editar  ¥er Historial Marcadores

@ x: c A li'fn!hn:p:ffau\a‘Fomga.comfmodfforumfposl.php?forum:l

i8] Més visitados P Comenzar & usar Firef . (5] Ultimas noticias || Compart en Facebook
© - |Google 4 Add Buttons
T

Curso. Los Distintos Métodos de Ventas

B |ira

#ula » Venta Consultiva » Faros » Foro sobre novedades y anundos » Agregarun nuevo tema
instituto para el desarroly wumcriar

Novedades y anuncios

Su nuevo tema

Asunto® |
Mensaje’ @
Tenwe (v ] fllice=ia] B £ U §|= < &0
EEE=E|AF EE G —l=see QDGR o &

| et

jei )

Formato @ Formato HTML
Suscripcion @ Todos estén suscritos a este foro

Archivo adjunto (Tamafic maxime: 16Mb) &
Enviar ahora []

#S% %#

e

Terminada

&&& % % #



* K S
* %

>

4

Fundacion Tripartita - '
FARA LA FORMACION EN EL EMFLED Instituto para el desarrollo comercial FONDO SOCIAL EUROPEO

*y X

5 9 7# 7% < 7@ 7 % 7 %
! %w@ #  * 7 < 77 7>
7 %8 %  #
6 %% 778 %@ T# # 7 %7 %% 7
%@ # VICEE!

c o N
instituto para el desarrollo comercial

6 9 7 7> = 7 7 % %@ #7
)% = %@ 7 : 7

................................

! " #$ % %N#

&&& % % #



